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Tre veje til hojt DB

* Hgj tilvaekstvaerdi
* Lave foderomkostninger

* Hgj netto betaling for afgraesning af
naturarealer




Tilveekstvaerdi

Tilvaekstvaerdi (kr./arsko)

Kaelvninger/arsko

% dodfadte kalve
Tilvaekst slagte kvier

Tilvaekst slagtede tyrekalve




Eksempel pa merpris ved
privat salg af ked

Nr.
Slagtet vaegt (kg)

Salgspris (kr. inklusiv moms pr. kg slagtekrop)

Indtzaegter uden moms kr.
Slagteomkostninger kr.

Netto salgspris kr.

Netto salgspris kr./kg slagtekrop
Alternativ pris ved salg til slagteri kr./kg




Foderomkostninger
(kr./arsko)

Korn hjemmeavlet
Indkebt foder
Mineraler og vitaminer

Div. omk. grovfoder

Alternativ DB grovfoderarealet

Udg. foderi alt




Netto betaling for afgraesning
og slagtepreemie (kr./arsko)

Slagtepreemie

Indtaegter naturpleje

Leje af graesarealer
Netto bidrag til DB




Rest til deekning af
kapacitetsomkostninger (kx./arsko)

Tilvaekstvaerdi

Foderomkostninger

Stotte minus graesleje
Dyrlaege
Div. omk. kveeg

Rest til dekning af
kapacitetsomk.

Maskinstation pga.
dyrene og grovfoderet




Konklusion

* Grundstenen i Sven-Eriks gode gkonomi er
lave foderpriser

* Sven-Erik kan med stor sandsynlighed
forbedre pkonomien yderligere ved at
spge plejetilsagn

* Vigtigt at flytte fokus til DB i stedet for at
fokusere pa enkelt nggletal som f.eks.
daglig tilvaekst




Nogle sporgsmal?

Niels Christian Tramm
Kedkvaegskonsulent, Agrovi

E: Nct@agrovi.dk
M: 24 85 84 88
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